K2 SOFTWARE - CLAUDE PARA SAGE 200

¢{Qué puede hacer Claude con los datos de tu
Sage 200?
Ejemplos de uso

Claude, la inteligencia artificial de Anthropic, conectado a tu Sage 200 con K2. Le preguntas con tus
palabras, como se lo preguntarias a alguien de la oficina, y te contesta con tus datos. Y puedes seguir
preguntando sobre lo que te acaba de responder, hasta llegar al detalle que buscas.

Estos son algunos ejemplos. Las preguntas son de las que mas se hacen; los datos de las pantallas,
inventados.

€@ Ventas: quién tira y quién se queda atras

Tua: «Ventas de este afio por comercial, comparadas con el afio pasado.»

Claude: Una tabla con cada comercial, lo de este afio, lo del afio pasado y la diferencia. «Tres crecen;
Comercial Norte cae un 18 %.»

Ta: «;Qué clientes ha dejado de venderle Comercial Norte?»

Claude: Los que le compraban el aflo pasado y este afio no, con lo que facturaban y su Ultimo pedido.
Tu: «De esos, ;jcuales compraban mas de 10.000 € al afo?»

Recreaci6n con datos de ejemplo
Claude Jemp
Ventas de este afio por comercial, comparadas con el afic pasado.
+ Nuevo chat

€r Ventas por comisionista - Sage 200 (datos de anoche)
Recientes

Ventas por comercial

Comercial Este afio Afo pasado Diferencia
Margen por familia X

Comercial Centro 612,400 € 548.900 € +11.6 %
Deuda por antigiiedad

Comercial Levante 488.150 € 451.300 € +8,2%

Comercial Exportacién 402.700 € 356.800 € +129 %

Comercial Norte 331900 € 404.700 € -180%

Tres comerciales crecen. Comercial Norte cae un 18 %: son casi 73.000 € menos que el afo pasado.

;Qué clientes ha dejado de venderle Comercial Norte?

€ Facturas por cliente - Sage 200 (datos de anoche)

Cliente Facturd el afio pasado Ultimo pedido
Caldereria Modelo, 5.L. 28,450 € 14-mar
Estructuras Ejemplo, S.A. 19.800 € 02-abr
Meontajes La Muestra 11.230€ 27-febr
Talleres Demo, S.L 6.940 € 19-may

Los cuatro compraban todos los meses y llevan mas de cinco meses sin pedir. Entre los dos primeros
suman casi 48.000 €: yo empezaria por ellos.



o Margen: donde ganas y donde no

Ta: «Margen por familia de producto este afio.»

Claude: Cada familia con su margen, de mayor a menor, y cual se queda por debajo de la media.
Tua: «En la familia con menos margen, ;qué articulos lo hunden?»

Tua: «;A qué clientes se los vendemos mas baratos?»

Claude Recreacion con datos de ejemplo
Margen por familia de producto este afo.
+ Muevo chat

€ Lineas de albaran con coste - Sage 200 (datos de anoche)
Recientes

Margen por familia

Bridas .| 382%
Ventss por comercal Tomilea 240%
Stock parado Soportes | 287 %
Periles | 219%
Chapa cortada [ ] 94%

La chapa cortada es la familia que menos deja: un 9,4 % de margen, frente al 26 % de media.

En chapa cortada, ;qué articulos lo hunden?

€+ Margen por articulo - Sage 200 (datos de anoche)

Articulo Ventas Margen
Chapa 5275 3 mm cortada a medida 84.300 € 21%
Chapa galvanizada 1,5 mm 41900 € 48 %
Chapa incxidable 2 mm 38.200 € 17.5%

Dos articulos explican casi todo. La chapa S275 se vende a un 2 % de margen: el coste ha subido en
marzo y la tarifa no.

@) Clientes que se estan yendo

Ta: «;Qué clientes compraban todos los meses y llevan tres meses sin comprar?»
Claude: La lista, con su comercial, lo que compraban al mes y su ultimo pedido.
Ta: «Ordénalos por lo que facturaban el afio pasado.»

@ Donde vendes: provincia y pais

Ta: «Ventas por provincia este afo, y las cinco que mas crecen.»
Tu: «;Y fuera de Espafa? Por pais, comparado con el afio pasado.»
Tua: «De Portugal, mes a mes.»

Recreacién con datos de ejemplo
Claude e
;Y fuera de Espafia? Ventas por pais, comparadas con el afio pasado.
+ Nuevo chat

€ Ventas por nacion del diente - Sage 200 (datos de anoche)
Recientes

Ventas por pals

Pais Este afio Afio pasado Diferencia
Ventas por provincia

Portugal 214600 € 171300 € +253 %
Margen por familia

Francia 98.400 € 102.900 € -44%

México 61.200 € 38.700 € +581%

Marruecos 28.500 € 43.900 € -351%

La exportacion crece un 12,9 %. Portugal tira de todo y México casi duplica, aunque aiin es pequefio.
Marruecos cae un 35 %: lo explica un solo cliente que no ha repetido desde junio.



© Lo que te deben

Ta: «;Cuanto nos deben, por antigliedad?»

Claude: Lo vencido por tramos y el total.

Tu: «;Este cliente paga siempre tarde o es la primera vez?»

Claude: Sus dias de pago del Ultimo afio, y si lo de ahora es una excepcion.

Claude

+ Muevo chat

Recientes
Deuda por antigiiedad
Antes de la visita

Ventas por pals

© Antes de la visita

Recreacion con datos de ejemplo

#Cudnto nos deben, por antigliedad?

€ Cartera de efectos - Sage 200 (datos de anoche)

Tramo Importe Clientes
Sin vencer 312.800 € 64
Vencido hasta 30 dias 58400 € 17
De 30 a 60 dias 21.900 € 3
De 60 a 90 dias 14.300 € 3
Més de 90 dias 9.650 € 2

De los 417.050 € que nos deben, 104.250 € estan vencidos. Lo que pasa de 60 dias son 23.050 €, en
cinco clientes.

¢Caldereria Modelo paga siempre tarde o es la primera vez?

€+ Cobros del Gltimo afio - Sage 200 (datos de anoche)

Es la primera vez. En los tltimos doce meses pagd sus 11 facturas a una media de 4 dias después del
vencimiento. La que tiene pendiente lleva 71 dias vencida, y coincide con que dejo de pedir en marzo.

Puede que haya una incidencia con algin pedido. éQuieres que te saque sus altimas entregas?

Ta: «Voy a ver a este cliente. ;Qué me ha comprado este afo frente al afo pasado, y qué ha dejado de

comprarme?»

Claude: El resumen en pocas lineas: lo que compra, lo que ya no pide y si tiene algo pendiente de

pago.

Claude

+ Nuevo chat

Recientes
Antes de la visita
Deuda por antigiiedad

Ventas por comercial

Recreacion con datos de ejemplo

Voy a ver a Estructuras Ejemplo. ;Qué me ha comprado este afio frente al afio
pasado, y qué ha dejado de comprarme?

€ Ficha de cliente y ventas - Sage 200 (datos de anoche)
Este afio: 31.200 €, un 22 % menos que el afio pasado (40.100 €).

Ha dejado de comprar: perfiles en U (6.800 € el ario pasado) y tornilleria de alta resistencia (2.900
€). Lo demas lo mantiene.

Pendiente de pago: nada vencido. Paga a 60 dias y cumple.

Si le preguntas por los perfiles, es la mayor parte de la caida.

@ Stock que no se mueve

Tu: «Articulos sin ventas en los Ultimos seis meses, y cuanto valen en stock.»

Ta: «;A qué clientes se los vendiamos?»

© Compras y proveedores

Tu: «;Qué proveedores nos han subido los precios este afio?»

Claude: Proveedores y articulos con el precio medio de compra de este afio frente al anterior.



e Para despachos (Sage Despachos Connected)

Tu: «Resultado de cada trimestre de esta empresa, comparado con el afio pasado.»
Tu: «;Qué gastos han subido mas?»

Recreacién con datos de ejemplo
Claude Jeme

Resultado de cada trimestre de Empresa Demo, comparado con el afio pasado.

+ Muevo chat

& Movimientos contables - Sage Despachos (datos de anoche)
Recientes

Resultado per trimestre

Trimestre Ingresos Gastos Resultado Ao pasado
Gastos que més suben

1.° 182400 € 161300 € 21100 € 17.900 €
Empresas del despacho

2.0 196.800 € 170.200 € 26.600 € 24.300 €

3.0 171300 € 163.900 € 7.400 € 19.800 €

El tercer trimestre se queda en 7.400 €, frente a 19.800 € el afio pasado. Los ingresos bajan un 4 %,
pero lo que mas pesa es el gasto.

;Qué gastos han subido mas?

€ Cuentas del grupo 6+ Sage Despachos (datos de anoche)

Cuenta 3.er trim. Ario pasado
Suministros (528) 14.900 € 8.200€
Reparaciones (622) 9.700 € 4100 €
Transportes (624) 12300 € 10.800 €

Suministros y reparaciones explican casi todo: 12.300 € mas entre las dos.

Lo que tienes que saber

* Claude solo lee. No toca tu Sage 200 ni escribe nada.
* Ve lo que ta decides que vea, campo a campo.
* Los datos son los de la ltima carga, normalmente los de anoche.

* Lo que puede contestar depende de lo que tengas en Sage 200 y de lo que conectes: el
margen sale bien si tu Sage 200 tiene los costes; el pais, si tus clientes lo tienen relleno; el stock,
si conectas el stock.

* Tus datos no se usan para entrenar la inteligencia artificial.

* Si algo no esta en tus datos, te lo dice en vez de inventarselo.

;Quieres verlo con tus datos? Pide una demo en k2sl.com/pide-una-demo

Pantallas recreadas con datos de ejemplo. Claude es una marca de Anthropic. K2 Software - www.k2sl.com


https://www.k2sl.com/pide-una-demo/?app=claude

